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приказом ТОО «Водные ресурсы-маркетинг»

 № __96 П__от «__03__»___12_____2012г.

________________________Ж.Турдалиев 

председатель комиссии

Тендерная документация,

предоставляемая потенциальным поставщикам для подготовки тендерных заявок и участия в открытом тендере по закупкам материальных  ресурсов  для 

ТОО «Водные ресурсы маркетинг»

Настоящая тендерная документация разработана в соответствии с «Правилами закупок субъектами естественных монополий материальных, финансовых ресурсов и услуг, затраты на которые учитываются при формировании тарифов (цен, ставок сборов) на оказываемые ими услуги», утвержденных постановлением Правительства Республики Казахстан № 1467 от 5.12.2011г. (далее – Правила).

Глава 1. Введение

1. Предмет тендера

1. Настоящая тендерная документация по проведению открытого тендера по закупке материальных, финансовых ресурсов и услуг, разработана с целью предоставления потенциальным поставщикам  полной информации об условиях их участия в тендере и определения поставщиков услуг.

2. Конкурс проводится с целью определения поставщиков: 
	№ лотов
	Наименование лотов

	1
	2

	1
	«Ремонтно-восстановительные работы»

	2
	«Строительство и реконструкция сетей и сооружения»

	3
	«Затраты на техническое обслуживание и эксплуатация водопроводных и канализационных сетей, зданий, сооружений и других объектов ВКХ»

	4
	«Автотранспортные услуги»

	5
	«Услуги по обработке информации»

	6
	«Приобретение и продажа основных средств»

	7
	«Приобретение химических реагентов, приборов и посуды для лаборатории»

	8
	«Приобретение канцелярских товаров»

	9
	«Приобретение материалов по технике безопасности»

	10
	«Приобретение материалов, деталей, узлов для поддержания ОФ»

	11
	«Пуско-наладочные работы»

	12
	«Проектно-изыскательные работы»

	13
	«Консалтинговые услуги»

	14
	«Аудиторские услуги»

	
	


Полный перечень закупаемых товаров, работ, услуг приведен в приложении 1 к настоящей Тендерной  документации.
3. Организатором закупок выступает Товарищество с ограниченной ответственностью «Водные ресурсы маркетинг» (далее – Заказчик).

2. Базовые условия платежа

 4. Базовые условия платежа:

- оплата производится  за без наличный расчет согласно условиям, указываемые в договоре..

5. Потенциальный поставщик может представить альтернативные условия платежа, при этом, он в своей тендерной заявке должен указать, какую ценовую скидку может предложить в этом случае.

3. Правомочность и квалификация потенциальных поставщиков

6. Для участия в закупках потенциальный поставщик должен соответствовать следующим квалификационным  требованиям:

1) обладать профессиональной квалификацией, а также опытом работы на рынке закупаемых материальных, финансовых ресурсов и услуг;

2) иметь необходимые финансовые, материальные и трудовые ресурсы для исполнения обязательств по договору о закупках;

3) обладать гражданской правоспособностью для заключения договора о закупках;

4) являться платежеспособным, на момент проведения закупа не должен подлежать ликвидации, имущество не должно быть обременено, финансово-хозяйственная деятельность не должна быть приостановлена в соответствии с законодательством Республики Казахстан.

7. Потенциальный поставщик в подтверждение его соответствия квалификационным требованиям представляет заказчику копии аттестатов, свидетельств, патентов, лицензий, сертификатов, дипломов, справок и иных документов. Юридические лица, для которых законодательными актами Республики Казахстан установлено обязательное проведение аудита, представляют также аудиторский отчет за последний финансовый год.

8. Заказчик не вправе устанавливать к потенциальному поставщику квалификационные требования, не предусмотренные Правилами. Потенциальный поставщик вправе не представлять информацию, не относящуюся к предъявляемым к нему квалификационным требованиям.

9.  Поставка Товаров  и предоставление  Услуг будет  осуществляться Поставщиком  в соответствии  с графиком Заказчика. 

Глава 2. Тендерная документация

1. Содержание тендерной документации

10. Тендерная документация содержит следующую информацию:

1) перечень закупаемых товаров, работ и услуг приложение № 1;
2) описание закупаемых материалов, работ и услуг, их необходимые технические и качественные характеристики, включая технические спецификации (технические спецификаций работ , услуг и товаров согласовывается с техническим советом ) приложение № 1;
3) перечень документов, которые должны быть представлены потенциальным поставщиком в подтверждение его соответствия  предъявляемым квалификационным  требованиям;

4) место и условия поставки закупаемых товаров;

5) требуемые сроки поставки закупаемых товаров согласно договора;
6)  условия платежа и проект договора закупки согласно договора;
7)  описание критериев, кроме цены, в соответствии с которыми будет определятся выигравшая тендерная заявка, описание метода оценки и сопоставления тендерных заявок;

8) способ и методику расчета цены  тендерной заявки, включая  указание на то, должна ли цена  содержать такие элементы  как расходы  на транспортировку  и страхование, уплату таможенных пошлин, налогов,  сборов и другое;

9) валюта или валюты, в которых должна быть выражена  цена тендерной заявки;

10) требования  к языку составления  и представления  тендерной заявки, договора о закупках в соответствии с законодательством Республики Казахстан о языках;

11)  информацию  об обязанности  потенциального поставщика указать срок действия  тендерной заявки;

12) порядок, форму, сроки внесения обеспечения тендерной заявки;

13)    указание на право потенциального поставщика  изменять или отзывать тендерную заявку до истечения окончательного срока представления тендерной заявки;

14)  место и окончательный срок представления тендерных заявок и срок их действия;

15)  способы, с помощью  которых потенциальные поставщики  могут запрашивать разъяснения  по содержанию тендерной документации, а также сообщение о намерении заказчика на данном  этапе провести встречу с поставщиками, которая проводится в открытой  форме  и протоколируется;      


16)  место, дату и время вскрытия конвертов с тендерными заявками;

17)  процедуры, используемые  для вскрытия конвертов с тендерными заявками  и рассмотрения  тендерных заявок ;

18) сведения  о должностных  лицах заказчика, уполномоченных его представлять при проведении тендера;

19)  условия и порядок  предоставления приоритета потенциальным поставщикам - отечественным товаропроизводителям.
2.  Место и требуемые сроки  поставки закупаемых   товаров, работ  и услуг

11. Место поставки: г.Шымкент

12.Требуемые сроки поставки: в сроки установляемый  договором закупки после объявления итогах  тендера.

3.  Валюта тендерных заявок и платежа

13. Цена тендерной заявки должна быть выражена в тенге
4. Язык тендерной заявки

14.Тендерная заявка, подготовленная потенциальным поставщиком, а также вся корреспонденция и документы касательно тендерной заявки составляются и предоставляются на  языке, на котором  составлена настоящая тендерная документация (на русском языке) 

Сопроводительная документация и печатная литература, предоставляемые потенциальным поставщиком могут быть составлены на другом языке при условии, что к ним будет прилагаться точный, нотариально засвидетельствованный перевод соответствующих разделов на языке тендерной заявки, и в этом случае, в целях интерпретации тендерной заявки, преимущество будут иметь документы, составленные на государственном или русском языке.

5.  Обеспечение тендерной заявки

15. Потенциальный поставщик при представлении тендерной заявки одновременно вносит гарантийное обеспечение в размере 1% от стоимости закупаемых материальных, финансовых ресурсов и услуг.

16. Потенциальные поставщики, являющиеся субъектами малого предпринимательства вносят гарантийное обеспечение в размере 1 % от стоимости закупаемых материальных, финансовых ресурсов и услуг, предложенной в их тендерных заявках.

17. Потенциальные поставщики не вносят обеспечения тендерной заявки, если:
      1) являются субъектами малого предпринимательства и в целом по тендеру объем предлагаемых ими товаров, работ и услуг в стоимостном выражении не превышает шести тысячекратного размера месячного расчетного показателя;

 2) являются организациями, производящими товары, работы и услуги, создаваемыми общественными объединениями инвалидов Республики Казахстан, по тендеру объем предлагаемых ими товаров, работ и услуг в стоимостном выражении не превышает восемнадцати тысячекратного размера месячного расчетного показателя;

18.Обеспечение тендерной заявки может представляться в виде: 

1)залога денег, размещаемых в банке, который вносится поставщиком на соответствующий счет заказчика;

2) банковской гарантии;

6.  Срок действия тендерной заявки

19. Срок действия тендерной заявки устанавливается не менее 35 дней.

20. Тендерная заявка, имеющая более короткий срок действия, чем указанный в тендерной документации, отклоняется.

21. Срок действия обеспечения тендерной заявки не должен быть менее срока действия самой тендерной заявки.

7.  Возврат обеспечения тендерной заявки

22. Заказчик возвращает обеспечение тендерной заявки в течение 5 рабочих дней с момента наступления следующих случаев:

1) истечения срока действия тендерной заявки;

2) вступления в силу договора закупки;

3) отзыва тендерной заявки до истечения окончательного срока представления тендерных заявок;

4) отклонение тендерной заявки как не отвечающей требованиям тендерной документации;

5) прекращения процедур закупки без определения победителя тендера.

23. Обеспечение тендерной заявки не возвращается потенциальному поставщику, представившему тендерную заявку и ее обеспечение в случаях, если потенциальный поставщик:

1) отозвал или изменил тендерную заявку после истечения окончательного срока представления тендерной заявки;

2)  не заключил договор закупки, если он был определен победителем тендера.

8.  Разъяснение тендерной документации

24. Потенциальный поставщик вправе запросить у заказчика разъяснения тендерной документации, но не позднее, чем за 10 календарных дней до истечения окончательного срока представления тендерных заявок.

25.  Заказчик не позднее трех рабочих со дня получения заявки должен ответить на такой запрос и направить такое разъяснение всем потенциальным поставщикам, которым была представлена тендерная документация   по адресу: г.Шымкент, ул.Орманова 17, каб. № 206.

При этом Заказчиком составляется протокол, содержащий представленные в ходе встречи вопросы о разъяснении тендерной документации, а также ответы на эти вопросы. Протокол незамедлительно направляется всем потенциальным поставщикам, которым была представлена тендерная документация.

26. Стоимость платы за представленную поставщикам тендерную документацию составляет 735  тенге. Данная плата должна вноситься на банковский счет  или в бухгалтерию заказчика. Подтверждение об оплате представляется заказчику при получении тендерной документации.

27. Субъектам малого предпринимательства и организациям, производящим товары, работы и услуги, создаваемыми общественными объединениями инвалидов Республики Казахстан, тендерная документация  предоставляется бесплатно.

9.  Внесение изменений и дополнений в тендерную документацию

28. Заказчик вправе в срок не позднее 7 рабочих дней до истечения окончательного срока  представления тендерных заявок по собственной инициативе или в ответ на запросы  потенциальных поставщиков внести изменения в тендерную документацию путем оформления протокола.

29. Внесенные изменения имеют обязательную силу, и о них незамедлительно сообщается всем потенциальным поставщикам, которым представлена тендерная документация. При этом окончательный срок представления тендерных заявок продлевается заказчиком на срок не менее, чем 10 календарных дней для учета потенциальными поставщиками этих изменений в тендерных заявках.

10.  Процедура вскрытия конвертов с тендерными заявками

30. Вскрытие конвертов с тендерными заявками производится по адресу: г.Шымкент, ул. Орманова 17,  каб.№ 201, «_____»_____________ 2013г.  в 15 часов  местного времени.

31. Поставщики либо их представители  вправе присутствовать при вскрытии тендерных заявок.

32. Необходимое количество тендерной заявки составляет: один- оригинал.

11.  Отклонение тендерной заявки

33. Тендерная комиссия отклоняет тендерную заявку, если:

1) потенциальный поставщик не соответствует квалификационным требованиям;

2) потенциальный поставщик не внес обеспечение тендерной заявки в форме, объемах и на условиях, предусмотренных в тендерной документации;

3) данная тендерная заявка не отвечает требованиям тендерной документации;

4) цены тендерных заявок потенциальных поставщиков, допущенных к участию в тендере, превышают сумму, выделенную для закупки данных материальных, финансовых ресурсов и услуг.

12.  Оценка и сопоставление тендерных заявок

34. Тендерная комиссия оценивает и сопоставляет тендерные заявки, принятые для участия в тендере, и определяет выигравшую тендерную заявку на основе самой низкой цены и с учетом следующих критериев:

1) расходы на эксплуатацию, техническое обслуживание и ремонт материальных ресурсов;

2) сроки поставки  материальных ресурсов;

3) функциональные, технические и качественные характеристики материальных ресурсов;

4) условия платежа;

5) условия гарантий на материальные ресурсы;

6) поддержка потенциальных поставщиков- отечественных товаропроизводителей;

7) квалификационные данные потенциального поставщика.

35. Кроме того, победитель тендера будет определяться, если цена  содержит в себе расходы на транспортировку и страхование, уплату таможенных пошлин, налогов, сборов и другое.

13.  Цены тендерных заявок

36. Цены, предлагаемые потенциальным поставщиком, должны оставаться фиксированными в течение всего срока выполнения договора о закупках и не должны меняться, за исключением случаев изменения законодательства Республики Казахстан.

14.  Сведения о должностных лицах заказчика

 37. Председатель  тендерной комиссии 

	Турдалиев Жанатбек Усипович 
	
	- менеджер по экономическим и финансовым вопросам


37.1. Члены тендерной комиссии: 

	Калмырзаев Бисенгали Тажикбаевич
	
	– начальник производственно-технического отдела



	Шегебаева Б.К.
	
	-заведующий складом отдела материального снабжения и административно-хозяйственной части 

	Онланов Омаркул Есиркепович
	
	-  начальник отдела экономики и бюджетного планирования



	Ревенко Ирина Олеговна
	
	-ведущий бухгалтер


37.2 Секретарь тендерной комиссии:

	Абдразаков Нұржан.
	
	-ведущий специалист отдела экономики и бюджетного планирования


15.  Условия и порядок предоставления приоритета потенциальным

поставщикам – отечественным товаропроизводителям

40. Тендерная комиссия при определении выигравшей тендерной заявки условно уменьшает цену тендерной заявки потенциальных поставщиков, являющихся отечественными товаропроизводителями на 20%.

41. Отечественный товаропроизводитель – юридическое или физическое лицо, являющееся резидентом Республики Казахстан и производящее на территории Республики Казахстан товары, готовые к употреблению (применению), использующее не менее 85% местных трудовых резервов. 

Глава 3. Тендерная заявка

1. Содержание тендерной заявки

42. Тендерная заявка потенциального поставщика, являющегося юридическим лицом, изъявившим желание участвовать в тендере, должна содержать:
     1) заявку на участие в тендере в соответствии с приложением 1;

     2) документы, подтверждающие соответствие квалификационным требованиям, предъявляемым к потенциальному поставщику приложение 2;

     нотариально засвидетельствованные копии (либо копии законодательно установленной формы) лицензий и/или патентов, свидетельств, сертификатов, дипломов, других документов, подтверждающих право потенциального поставщика на производство, переработку, поставку и реализацию закупаемых товаров, работ и услуг;

 в случае, если закупаемые работы, услуги, не лицензируемые, то необходимо представить нотариально засвидетельствованную копию выписки из устава юридического лица, с перечнем видов деятельности, выполняемых потенциальным поставщиком или нотариально засвидетельствованную с переводом на государственный и/или русский языки легализованную выписку из торгового реестра (для нерезидентов Республики Казахстан);

     оригинал или нотариально засвидетельствованную копию финансовой отчетности, подписанного первым руководителем или лицом, его замещающим, а также главным бухгалтером (бухгалтером);
     оригинал или нотариально засвидетельствованную копию аудиторского отчета за последний финансовый год юридических лиц, для которых законодательными актами Республики Казахстан установлено обязательное проведение аудита;

     нотариально засвидетельствованная копия свидетельства о государственной регистрации (перерегистрации) юридического лица;

     нотариально засвидетельствованная копия статистической карточки;
     в случае, если потенциальный поставщик не является резидентом Республики Казахстан, то предоставление нотариально засвидетельствованной копии статистической карточки не требуется;
     нотариально засвидетельствованная выписка из учредительного договора или устава о составе учредителей, либо нотариально засвидетельствованную выписку из реестра держателей акций, выданную не позднее 30 календарных дней, предшествующих дате вскрытия конвертов;

     справка установленной формы об отсутствии налоговой задолженности налогоплательщика, задолженности по обязательным пенсионным взносам и социальным отчислениям по Республике Казахстан, выданная не позднее трех месяцев до дня вскрытия конвертов с тендерными заявками;
     нотариально засвидетельствованная копия свидетельства о постановке на учет по налогу на добавленную стоимость;

     справка банка (банков) об отсутствии просроченной задолженности потенциального поставщика за три месяца, предшествующие дате вскрытия конвертов с тендерными заявками, перед банком (банками). В случае, если потенциальный поставщик является клиентом нескольких банков второго уровня или филиалов, а также иностранного банка, данная справка представляется от каждого из таких банков за подписью первого руководителя или лица, его замещающего с печатью банка (банков). Если справка подписана не первым руководителем банка, то справка должна представляться вместе с копией документа, прямо предусматривающего, что данному лицу предоставлено право подписи данных справок;

     в случае, если потенциальный поставщик не является резидентом Республики Казахстан и не зарегистрирован в качестве налогоплательщика Республики Казахстан, то представляется оригинал или нотариально засвидетельствованная копия справки налогового органа Республики Казахстан о том, что данный потенциальный поставщик нерезидент Республики Казахстан и не состоит на налоговом учете;

     в остальных случаях, если потенциальному поставщику, не являющимся резидентом Республики Казахстан, не представляется возможным представить документы, предусмотренные настоящим пунктом, то данный поставщик представляет документы, подтверждающие вышеуказанные требования;

     3) предлагаемую потенциальным поставщиком цену, представленную по форме согласно приложению 3, которая должна содержать все фактические затраты потенциального поставщика, составляющие конечную цену поставляемых товаров, работ и услуг, включая стоимость сопутствующих услуг;

     4) нотариально засвидетельствованные копии (либо копии законодательно установленной формы) свидетельств и/или сертификатов происхождения и качества товаров, а также других документов, подтверждающих приемлемость товаров для закупки и соответствие тендерной документации;
     5) технические спецификации;

     6) предлагаемые сопутствующие услуги;

     7) оригинал документа, подтверждающего внесение обеспечения тендерной заявки;

     8) перечень закупаемых товаров.


     

4. Документы, подтверждающие приемлемость услуг для закупки и

соответствие  их тендерной документации

44. Потенциальный поставщик представляет как часть своей тендерной заявки документы, подтверждающие приемлемость услуг для закупки и соответствие  их тендерной документации, которые могут быть представлены в текстовой форме, в виде чертежей, эскизов и должны  включать в себя:

1) подробное описание основных технических характеристик предлагаемых материальных, финансовых ресурсов и услуг;

2) имеющиеся ресурсы и действующие цены на все запасные части, специальные инструменты, необходимые для надежной и непрерывной работы;

3) комментарии к техническим спецификациям, демонстрирующие достаточное соответствие услуг этим спецификациям.

5. Требования к оформлению и визированию тендерных заявок

45. Тендерная заявка представляется потенциальным поставщиком в прошитом виде, с пронумерованными страницами и последняя страница заверяется печатью.

46. Техническая часть тендерной заявки (в прошитом виде, с пронумерованными страницами и  печатью для юридического лица или частного предпринимателя) и оригинал банковской гарантии прикладываются к тендерной заявке отдельно.

47. Потенциальный поставщик представляет 1 оригинал тендерной заявки с указанием «Оригинал».

48. Оригинал тендерной заявки должен быть отпечатан или написан несмываемыми чернилами и подписан потенциальным поставщиком. 

49. В тендерной заявке не должно быть никаких вставок между строками, подтирок или приписок, за исключением тех случаев, когда потенциальному поставщику необходимо исправить грамматические или арифметические ошибки.

6. Опечатывание и маркировка конвертов с тендерными заявками

50. Потенциальный поставщик запечатывает оригинал тендерной заявки в конверт, пометив его: «Оригинал». На конверте должно быть указано наименование и адрес потенциального поставщика. После этого, конверт запечатывается во внешний конверт. 

51. Внутренний и наружный конверты должны:

1) быть адресованы заказчику по адресу: г.Шымкент, улица Орманова 17;

содержать слова: Тендер по лотам : (Наименование и номер лота) и «Не вскрывать до 15-00 часов «___»_____________2013 г.
2) содержать наименование и адрес потенциального поставщика с целью возврата тендерной заявки невскрытой, если она будет объявлена «опоздавшей».

52. При опечатывании внутреннего и наружного конвертов, конверты заверяются подписью потенциального поставщика и  печатью.

53. Изменения тендерной заявки, если таковые имеются, должны быть подготовлены потенциальным поставщиком, запечатаны и представлены также как и сама тендерная заявка.

7. Место и окончательный срок представления тендерных заявок

54. 
Тендерные заявки представляются заказчику нарочно или по почте по адресу: г.Шымкент, улица Орманова 17, каб № 304 и в срок  до 13-00 часов «_____»_______________ 2013г. включительно – окончательный срок представления тендерных заявок.

8. Тендерные заявки, представленные после истечения окончательного срока представления тендерных заявок

55. Все тендерные заявки, полученные заказчиком  после истечения окончательного срока представления тендерных заявок, отклоняются, не вскрываются и возвращаются представившим их потенциальным поставщикам.

9. Изменения тендерных заявок и их отзыв

56. Потенциальный поставщик вправе изменить или отозвать свою тендерную заявку до истечения окончательного срока представления тендерной заявки, не теряя при этом права на возврат гарантийного обеспечения своей тендерной заявки.

57. Уведомление об отзыве должно быть направлено потенциальным поставщиком в письменной форме, но не позднее окончательного срока представления тендерных заявок.

58. Не допускается внесение изменений в тендерные заявки после истечения окончательного срока представления тендерных заявок

Глава 4.    Вскрытие и оценка тендерных заявок

1. Вскрытие тендерной комиссией конвертов с тендерными заявками

59. Тендерная комиссия вскрывает конверты с тендерными заявками 15-00 часов «___»______  2013г. по адресу: г.Шымкент, улица Орманова 17, кабинет №201.

60. Потенциальные поставщики либо их представители а также потребители услуг вправе участвовать при вскрытии тендерных заявок.

61. При вскрытии конвертов с тендерными заявками тендерная комиссия объявляет присутствующим лицам наименование и адрес потенциальных поставщиков, участвующих в тендере, предложенные ими цены, условия поставки и оплаты, отзыв и изменения тендерных заявок, если они отражены документально, информацию о наличии или отсутствии документов, составляющих тендерную заявку и регистрируют данную информацию в протоколе вскрытия конвертов с тендерными заявками.

62. Копия протокола вскрытия конвертов с тендерными заявками выдается потенциальным поставщикам, присутствующим при процедуре вскрытия или по письменному обращению потенциальных поставщиков.

2. Рассмотрение тендерных заявок

63. Тендерная комиссия изучает тендерные заявки на предмет их полноты, наличия ошибок в расчетах, необходимых гарантий, всех подписей на документах, а также проверяет правильность оформления заявок в целом.

64. При рассмотрении, оценке и сопоставлении тендерных заявок тендерная комиссия вправе запрашивать у потенциальных поставщиков разъяснения в связи с их тендерными заявками.

65. Не допускаются запросы, предложения или разрешения с тем, чтобы привести тендерную заявку, не отвечающую требованиям тендерной документации, в соответствие с этими требованиями.

66. Тендерная комиссия признает тендер или закупки по какому-либо лоту несостоявшимся в случае, если:

1) на участие в тендере представили тендерные заявки менее двух потенциальных поставщиков, удовлетворяющих квалификационным требованиям;

2) все представленные тендерные заявки были отклонены как не отвечающие требованиям тендерной документации.

3.Определение выигравшей тендерной заявки и заключение договора

67. Решение тендерной комиссии принимается открытым голосованием и считается принятым, если за него подано большинство голосов от общего количества членов тендерной комиссии. В случае равенства голосов принятым считается решение, за которое проголосовал председатель.

68. Тендерная комиссия подводит итоги тендера в срок не более 10 календарных дней со дня вскрытия конвертов с тендерными заявками.

69. Организатор тендера в течение 7 рабочих дней со дня подведения итогов тендера письменное уведомляет всех принявших участие в тендере потенциальных поставщиков путем  опубликования в периодическом  издании, в котором  публиковалось объявление  о проведении тендера, результатов тендера  с указанием его названия, победителя, наименования  и цены  единицы товара, работ и услуг, предложенных победителем тендера.

4. Заключение договора закупок

70. В течение пяти рабочих дней со дня подведения итогов тендера заказчик направляет потенциальному поставщику письменное уведомление о признании тендерной заявки выигравшей вместе с договором, подписанным заказчиком.

71. Договор вступает в силу с момента подписания его уполномоченными представителями сторон.

72. Победитель тендера в течение десяти рабочих дней с момента получения уведомления о признании его тендерной заявки выигравшей и проекта договора закупки, подписывает договор или письменно уведомляет заказчика об имеющихся разногласиях или об отказе от подписания договора.

73. Если потенциальный поставщик признан победителем тендера и не подписывает договор закупки в течение десяти рабочих дней с момента получения уведомления о признании его тендерной заявки выигравшей, то заказчик вправе заключить договор закупки с другим участником тендера, предложение которого является наиболее предпочтительным после предложения победителя, что подтверждается протоколом об итогах тендера.

74. В проект договора закупки приложение  2  и в подписанный договор не могут быть внесены изменения или новые условия, которые могут изменить содержание предложения, явившегося основой для выбора поставщика.  
Приложение № 1
Наименование лота и перечень
	

	
	
	
	


Условия для участия в тендере по лоту №13  «Консалтинговые услуги»

1) Поставщик должен соответствовать критериям независимости оценщика, предусмотренным Законом Республики Казахстан «Об оценочной деятельности в Республике Казахстан».

Наличие у самого поставщика генеральной или государственной лицензии (с приложениями) установленного образца на занятие деятельностью по:


- Оценка имущества (за исключением объектов интеллектуальной собственности, стоимости нематериальных активов);


- Оценка стоимости нематериальных активов. 
2) Оценочная компания должна быть членом профессиональной общественной организации; (наличие документа, подтверждающего  членство  в профессиональном объединении оценщиков).

3) Потенциальный поставщик услуг должен быть резидентом Республики Казахстан.

4) Наличие у потенциального поставщика в штате не менее одного специалиста обладающего профессиональной квалификацией "Признанный Европейский Оценщик" (REV);

5) Наличие у потенциального поставщика услуг не менее 2 (двух) сертифицированных специалистов (с присвоением квалификации) в соответствии с Международными и/или Европейскими стандартами в области оценочной деятельности. 

6) Наличие не менее 5 (Пяти)  лицензированных специалистов по оценке,  не реже одного раза в год повышающих свою квалификацию (с предоставлением нотариально засвидетельствованных копий лицензий). Для подтверждения наличия в штате вышеназванных специалистов потенциальный поставщик представляет в документах конкурсной заявки подтверждающие документы: копии индивидуальных трудовых договоров. Подтверждение прохождения обучения, должно быть оформлено на фирменном бланке поставщика за подписью руководителя, скрепленной печатью поставщика с приложением нотариально заверенных копий сертификатов и/или иных документов. 

Приложение № 1 к заявке.
(Кому): ТОО «Водные ресурсы - Маркетинг»

(от кого):_______________________________________________

                     (наименование  потенциального поставщика)

Заявка  на участие в тендере

(для юридических лиц)

Рассмотрев  тендерную документацию по проведению тендера по

закупке__________________________________________________________________________________       _________________________________________________________________________________________ 

получение которой настоящим удостоверяется,________________________ предлагает осуществить 

поставку товаров (выполнение работ, оказание услуг) по следующим лотам:

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

( подробное описание товаров, работ и услуг  по лотам)

в соответствии с тендерной документацией на общую сумму____________________________________

_________________________________________________________________________________________

(цифрами и прописью)

Настоящая тендерная заявка состоит из:

1. ________________________________________________________________

2. ________________________________________________________________

3. ________________________________________________________________

4. ________________________________________________________________

5. ________________________________________________________________

6. ________________________________________________________________

7. ________________________________________________________________

8. ________________________________________________________________

9. ________________________________________________________________

10.________________________________________________________________

11.________________________________________________________________

12.________________________________________________________________

13.________________________________________________________________

        Мы  обязуемся, в случае признания нашей тендерной заявки выигравшей, начать поставку товаров и выполнения работ, указанных в настоящей тендерной заявке в течение 10 дней с момента получения от Вас уведомления о признании нашей  тендерной заявки выигравшей и завершить поставку товаров в течение срока, установленного Вами в договоре


Мы согласны с Вашими условиями платежа, оговоренными в тендерной документации. Предлагаем следующие альтернативные условия платежа____________________________ _____________________________________________________________

или другие условия  (перечислить:  ___________________________________)

и при этом предоставляем ценовую скидку в размере____________________тенге.

Настоящая тендерная заявка действует в течение ________ дней со дня вскрытия конвертов с тендерными заявками.

До момента заключения договора о продаже настоящая тендерная заявка вместе с Вашим уведомлением о признании ее выигравшей будет выполнять роль   обязательного договора между нами. 

______________                                              ______________________

(подпись, дата)                                                             (ФИО)

                                          М.П.

Приложение № 3 к заявке.
Таблица цен

тендерной заявки потенциального поставщика

_____________________________________
(наименование потенциального поставщика)

(заполняется отдельно на каждый лот)

	
	Показатели
	Наименование товаров, работ и услуг

	1
	Краткое описание
	

	2
	Страна происхождения (при закупках работ исключается)
	Республика Казахстан

	3
	Завод-изготовитель (при закупках работ и услуг исключается)
	

	4
	Единица измерения
	

	5
	Цена ____ за единицу в ________ на условиях____________ (пункт назначения)

ИНКОТЕРМС 2000


	

	6
	Количество (объем)
	

	7
	Всего цена= стр.5х стр.6 в____________


	

	8
	Общая цена в _____ на условиях__________ (пункт назначения) ИНКОТЕРМС 2000, включая все расходы потенциального поставщика на транспортировку, страхование, уплату таможенных пошлин, НДС и других налогов, платежей и сборов, стоимость комплектующих деталей, обязательных запасных частей и обслуживания в течение начального срока эксплуатации на единицу измерения и другие расходы. Потенциальный поставщик вправе указать другие расходы, в том числе:


	

	8.1
	
	

	8.2
	
	

	9
	Размер скидки в случае ее представления:
	

	9.1
	
	

	9.2
	
	


  Примечание: потенциальный поставщик может не указывать составляющие общей цены, указанной в строке 8, при этом,  указанная в данной сроке цена рассматривается тендерной комиссией как определенная с учетом всех затрат потенциального поставщика и не подлежит пересмотру.

______________                                                    _______________________

(подпись, дата)                                                                     (ФИО)

                                                 М.П.



Приложение № 2 к заявке.
Сведения о  квалификации

    (заполняется потенциальным поставщиком)

1. Наименование и юридический статус участника

         (приложить нотариально засвидетельствованную копию документов по государственной регистрации)

Место регистрации: _______________________________________________________________

Юридический адрес и основное место  деятельности: ________________________________________________________________________________         


 № лицензий на __________________________________________________________________

                                        (приложить нотариально засвидетельствованную копию лицензии)

Доверенность на уполномоченного представителя на право подписания тендерной заявки на право участия в тендере (приложить).

2. Квалификация и опыт штатных сотрудников потенциального поставщика, в том  числе сотрудников работающих по контракту не менее одного года (таблица №1 )

	
                              №
	Должность
	 Ф.И.О.
	Образование
	Наличие лицензий, сертификатов, свидетельств, дипломов, удостоверений и т. п. (номера, кем выданы и время выдачи)  
	Опыт работы в качестве  поставщика (лет)

	1
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	

	6
	
	
	
	
	

	7
	
	
	
	
	

	8
	
	
	
	
	


3. Сведения о доступе к финансовым ресурсам (денежные средства, кредитные и т. д.)

                 (перечислить ниже и приложить копии подтверждающих документов)

4. Наименование, адрес, номера  телефона, телекса  и телефакса банка участника тендера, к    которому может обратиться организатор тендера для получения рекомендаций: 

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

5. Поставщик предоставляет  иные документы, необходимые для представления в соответствии с тендерной документацией.

Достоверность всех сведений о квалификации подтверждаю.

Подпись______________________


м.п.   дата

             ____________________
                   _________________________

          Должность
                         

